Avanti | Post Makelaardij A2
wint van Overgangsklasser
Dalto A2

Ook Avanti | Post Makelaardij A2 kon vanwege de herfstvakantie
niet compleet aan de wedstrijd beginnen. Luuk en Radek waren
afwezig en werden vervangen door telkens twee heren uit het
Al. Nadat het A2 in de veldcompetitie geen tegenstand had
gehad in de eerste klasse, was het goed om te zien dat ze
tegen Dalto/Klaverblad Verzekeringen A2 (dat uitkomt in de
Overgangsklasse) wel aan de bak moesten. Het bereiken van de
Overgangsklasse is het doel van het team van Dennis, Jona en
Ruben. En vandaag konden ze zich alvast meten met een
Overgangsklasser. 0ok goed om te zien was dat Britt na haar
blessure op de weg terug is. Ze kon vandaag al twee maal tien
minuten meedraaien om langzaamaan weer wedstrijdfit te worden.

De verdedigende druk was vele malen hoger dan het A2 tot nu
toe in de competitie gezien had en aanvallend moest er
geschakeld worden om echt goed vrij te komen. Tot vlak voor
rust liep het A2 achter Dalto aan, maar na de 4-7 werd de
opmars in gang gezet. En hoe. Met een run van maar liefst acht
doelpunten werd het van 4-7 opeens 12-7 en waren de rollen
volledig omgedraaid. Gedurende de tweede helft werd de
doelpuntenmarge alleen maar verder uitgebreid en eindigde de
wedstrijd in een 23-15 stand in het boekje van de verslaggever
en 25-15 op het scorebord.

Doelpunten: Ellemijn (4), Merijn (4), Maaike (3), Bas (2),
Janne (2), Melle K (2), Sam (2), Jens, Justin, Lucas en Ruben

Zaterdag 16 November speelt Avanti | Post Makelaardij A2 de
eerste competitiewedstrijd thuis tegen Weidevogels Al. Het
doel voor deze zaalcompetitie is duidelijk. Het A2 wil
kampioen worden in deze zaal eerste klasse om volgend seizoen
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op niveau in de Overgangsklasse te spelen.
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